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In the fi nancial w
orld, keeping sensitive data secure has never been m

ore critical. HP Thin Clients 
give you the tools for absolute control over accessibility and perm

issions for your entire team
. 

Suddenly, it’s a bullish new
 day for IT peace of m

ind.
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anageability

and
control.Plus w

ith pow
erful security and productivity

m
a
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i

ing 
features, e

perience the added benefi t of IT peace of m
ind.
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EEL M
O

G
ELIJK

!
H

ier is hij dan, het allereerste ThinClient M
agazine! Als je het m

ij 
vraagt, m

ag het eindresultaat er zeker zijn. Al lange tijd zijn w
e be -

zig m
et het bedenken van interessante invalshoeken voor verhalen 

en bleek het opzetten van zo’n m
agazine een spannend avontuur 

te zijn. H
et heeft geresulteerd in een prachtig blad w

aar w
e bij 

ThinClientSpecialist heel erg trots op zijn.  

W
e w

ilden graag een m
agazine m

aken om
 klanten, fabrikanten en 

andere geïnteresseerden te laten zien dat w
ij m

eer zijn dan alleen 
een w

ebshop. W
e zijn een bedrijf m

et échte m
ensen, m

ensen die 
m

et je m
eedenken en sam

en m
et jou op zoek gaan naar een op -

lossing. Volgend jaar bestaan w
e tien jaar en in al die jaren hebben 

w
e zoveel bijzondere klanten m

ogen helpen. En in die tien jaar tijd 
verzam

el je nogal w
at verhalen, hè? O

m
dat het zonde is om

 die te 
laten liggen, lichten w

e daarom
 in dit m

agazine een aantal bijzon -
dere en m

ooie casussen uit. 

Klanten vertellen w
at hun probleem

 w
as en hoe w

e dat sam
en 

m
et de fabrikant hebben opgelost. En vaak is er m

eer dan één 
oplossing denkbaar. W

ant als ik iets geleerd heb in de afgelopen 
tien jaar, is het w

el dat er zoveel m
eer m

ogelijk is dan de m
eeste 

m
ensen denken! 

N
u het m

agazine er is, hopen w
e dat jij als lezer er net zoveel plezier 

aan beleeft als w
ij. W

ij m
aken ons op voor ons tienjarig jubileum

 en 
de kans is zeer groot dat er w

ederom
 een m

agazine kom
t…

 M
aar 

zover is het nu nog niet, dus w
ens ik je graag heel veel leesplezier 

m
et dit num

m
er!

M
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r
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r
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e

r

Directeur ThinClientSpecialist 
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B
ij toeval kw

am
 M

arc Terveer, eigenaar van ThinC
lientS

pecialist in A
ssen, in aanraking 

m
et ThinC

lients. H
ij raakte zo enthousiast, dat hij in 2010

 zijn eigen bedrijf in de 
hardw

are startte. In de loop der tijd is het bedrijf uitgegroeid tot de grootste leverancier 
van N

ederland. Iets w
aar M

arc erg trots op is. ‘A
ls ik terugkijk naar de afgelopen tien 

jaar is er veel gebeurd. W
e hebben zoveel klanten m

ogen helpen! Ik hoop dat w
e dat in 

de toekom
st nog veel m

eer m
ogen doen.’

D
e goedlachse M

arc Terveer opent de deur  
van zijn kantoor en steekt m

eteen enthou-
siast van w

al. H
et bedrijf is zijn passie, dat 

m
oge duidelijk zijn. M

aar dat hij zich hierin 
zou specialiseren, had hij vroeger niet 
gedacht. ‘IC

T zit niet echt in m
ijn bloed. 

Eigenlijk ben ik er per toeval ingerold.’ M
arc 

legt uit dat hij een m
arketing- en com

m
u-

nicatieopleiding heeft gevolgd en voor di-
verse bedrijven de sales deed. ‘O

p gegeven 
m

om
ent w

erd ik benaderd om
 iets m

et O
ki-

printers te doen. En via die printerhandel 
kw

am
 ik in aanraking m

et een distribiteur 
van ThinClients.’ D

at bracht de bal aan het 
rollen en niet veel later w

erd M
arc door 

IG
EL distributeur “Tw

eco” gevraagd om
 een 

distributiekanaal op te zetten. ‘D
aar is m

ijn 
liefde voor ThinClients geboren.’

e
r
in

 v
e

r
d

ie
p

t

M
arc ontdekte al snel dat er m

eer m
oge-

lijk is m
et een ThinClient dan veel m

ensen 
w

isten. H
ij trok steeds m

eer producten 
naar zich toe en leerde m

eer over de m
o-

gelijkheden. H
et idee om

 er m
eer m

ee te 
doen, sluim

erde in zijn achterhoofd. ‘Ik zag 
een kans om

 m
ensen m

et behulp van zo’n 
kastje m

eer perform
ance te bieden. D

us er 
m

eer uithalen dan w
at m

ensen deden.’ H
ij 

startte zijn eigen bedrijf in 2010 vanuit huis 

en betrok IT-specialist Leo Bolkenbaas erbij 
voor de techniek. M

et zijn tw
eeën gingen ze 

langs bij potentiële klanten en deden hun 
verhaal. ‘Achteraf gezien w

aren w
e echt 

aan het pionieren. Er w
aren nauw

elijks an-
dere bedrijven zoals de onze.’ Al snel kreeg 
ThinClientSpecialist aanvragen uit het hele 
land. ‘G

ek dat het alw
eer bijna tien jaar gele-

den is. D
aarop terugkijkend hebben w

e zo-
veel stappen gem

aakt. W
e zijn zelf gegroeid 

in kennis en kunde, m
aar ook het bedrijf 

is gegroeid. W
e zijn nu m

et veertien m
en-

sen en hebben vestigingen op drie plekken 
in N

ederland: Assen, Alkm
aar en Biederitz 

(D
uitsland). D

at vind ik toch w
el bijzonder!’

Klanten die ThinClientSpecialist heeft, zijn 
erg divers. ‘Van zorgbedrijven tot gem

een -
ten en grote kantoren. W

e w
erken door 

heel N
ederland, m

aar ook in België en 
D

uitsland.’ In 2010 had M
arc de droom

 om
 

de grootste ThinClientspecialist van Europa 
te w

orden. ‘D
at doel hebben w

e nog niet be-
reikt’, lacht M

arc. ‘M
aar in N

ederland zijn w
e 

w
el de belangrijkste speler op dit gebied.’ 

K
ic

k

O
nafhankelijkheid, persoonlijk contact, 

flexibiliteit en team
w

ork zijn de drie be -
langrijkste kernw

aarden voor het bedrijf. 

M
arc knikt enthousiast. ‘O

m
 m

et die eer-
ste tw

ee te beginnen: w
e zijn m

erkonafhan-
kelijk; w

e kijken dus per situatie naar w
elk 

type ThinClient het m
eest geschikt is voor 

de klant. D
aarnaast spreken w

e het liefst 
face-to-face m

et de klant af om
 kennis te 

m
aken en de situatie in kaart te brengen. 

D
at vind ik één van de leukste dingen om

 
te doen.’ M

arc licht toe dat het voordeel 
van persoonlijk contact ‘m

 vooral zit in het 
feit dat het m

akkelijk praat en je een betere 
band m

et elkaar opbouw
t. ‘Tijdens zo’n ge-

sprek m
et een klant brengen w

e in kaart 
w

at de klant als probleem
 ervaart en w

aar 
ze graag naartoe zouden w

illen. D
us w

e vra-
gen bijvoorbeeld: hoe ziet de w

erkplek er 
nu uit, hoe zou je graag w

illen w
erken, w

at 
verw

acht je van je w
erkplek en w

at heb je 
op je w

erkplek nodig? W
elke program

m
a’s 

m
oet het kunnen draaien? U

iteindelijk kun-
nen w

e dan de klant goed adviseren.’

M
ensen helpen door goed te luisteren, 

door te vragen en op zoek te gaan naar een 
passende oplossing is w

aar M
arc veel ener-

gie van krijgt. ‘Als je dan uiteindelijk goede 
berichten ontvangt dat w

e iem
and goed ge-

holpen hebben, geeft dat w
el een kick!’  f

EEN
 O
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O
ok flexibiliteit vindt M

arc belangrijk. ‘D
at 

uit zich in m
eedenken m

et de klant. Een 
paar jaar geleden kreeg ik telefoon van een 
groot bedrijf in België. Ze hadden nam

elijk 
een probleem

 m
et hun eigen ThinClient-

leverancier. D
e m

an aan de telefoon ver -
telde dat hij vóór half negen de volgende 
ochtend vijftig ThinClients nodig had. Ze 
m

oesten dan op de vrachtw
agen naar 

Praag. M
aar hun eigen leverancier rea -

geerde nergens op. “Kunnen jullie m
e hel-

pen?” vroeg hij. “N
atuurlijk!” heb ik gezegd. 

Ik had de kastjes w
el op voorraad, ben de 

volgende ochtend vroeg in de auto gestapt 
en naar België gereden. D

at w
aardeerde de 

klant natuurlijk enorm
.’

M
aar ook sam

enw
erken vindt M

arc belang-
rijk. ‘Ik ben een team

player. Ik m
ag dan w

el 
de oprichter van het bedrijf zijn, m

aar w
e 

zijn allem
aal gelijkw

aardig aan elkaar, ik 
kan niet in m

ijn eentje dit bedrijf draaiende 
houden. Zo behandelen w

e elkaar ook bin-
nen het bedrijf. Alleen sam

en kunnen w
e 

het bedrijf naar een nóg hoger plan tillen 
en onze am

bities w
aar proberen te m

aken.’ 

G
r
o

e
i

Voor de kom
ende periode richt M

arc zich 
vooral op de groei van het bedrijf en op 
de toekom

st. ‘W
aar gaan w

e heen, m
aar 

ook w
aar gaat de m

arkt naartoe en w
at 

gebeurt er op dit m
om

ent? H
oe ziet de 

ThinClient-m
arkt er over vijf jaar uit?’ Als 

voorbeeld noem
t hij W

indow
s 7. ‘H

et staat 
nu nog op veel com

puters in N
ederland, 

m
aar W

indow
s stopt m

et de support. W
at 

gaan klanten doen? Ze m
oeten het uitein -

delijk laten vervangen door iets anders en  

dat kan m
et m

eerdere fabrikanten. W
ij den-

ken graag m
ee over een oplossing!’

M
arc benadrukt nogm

aals dat hij blij w
ordt 

van zijn w
erk. ‘Terugkijkend naar de afge-

lopen jaren kan ik niets anders zeggen dan 
dat ik trots ben op w

at w
e allem

aal bereikt 
hebben. Ik heb een gew

eldige groep m
en -

sen om
 m

ij heen. Sam
en hopen w

e in de 
toekom

st nog veel m
eer bedrijven te kun-

nen helpen!’

D
e ThinClients zijn zo plat als een boek. D

e kastjes w
orden door een lichte processor 

aangestuurd, m
aar kennen dezelfde aansluitingen als een norm

ale com
puter. D

oor er 
een toetsenbord, m

uis en m
onitor op aan te sluiten, com

m
uniceer je m

et de server. 
W

aarom
 kies je voor een ThinClient? D

ata en applicaties hoeven alleen centraal 
op de server w

orden geplaatst en beheerd. H
ierdoor w

ordt het vaak uitgebreide on-
derhoud van softw

are op individuele w
erkstations geëlim

ineerd. Je bespaart dus tijd, 
geld en hoofdbrekens en kunt je concentreren op het gebruik van IT w

aar het voor 
bedoeld is: ondersteunen van strategische taken. Een ander voordeel is dat virussen 
geen kans m

aken. ThinClients hebben een read-only besturingssysteem
. O

ok gaan 
ThinClients lang m

ee, heb je flexibele toegang tot je data en kun je op elke w
erkplek 

de m
eest ideale arbeidsom

standigheden creëren. 

TH
IN

C
LIEN
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B
innen de m

uren van het S
paarne G

asthuis gebeurt veel. O
p de 

radiologie-afdeling w
orden scans bekeken, verplegers houden de 

patiënten in de gaten en in de operatiekam
ers w

ordt som
s uren achter 

elkaar geopereerd. O
m

 alles naar behoren te laten functioneren, is 
een goede IT-om

geving van groot belang. D
aar kom

en S
ebastiaan van 

S
choonhoven en M

ichiel H
eeringa om

 de hoek kijken. Zij hebben er 
onlangs voor gezorgd dat de hele om

geving om
trent ThinC

lients op de 
schop ging, zodat er nog efficiënter gew

erkt kan w
orden. 

Allebei houden ze zich veelvuldig bezig m
et 

w
at er op ICT-gebied in het ziekenhuis gebeurt. 

M
ichiel is IC

T-adviseur binnen het Spaarne 
G

asthuis. ‘Binnen het ziekenhuis gaat elke 
nieuw

e techniek die w
ordt geïm

plem
enteerd 

of w
aar w

e onderzoek naar doen, langs onze 
adviseurs, dus bijvoorbeeld langs m

ij. Van die 
nieuw

e techniek of ontw
ikkeling vind ik iets en 

dat zet ik vervolgens om
 in een advies of tech -

nisch ontw
erp’, legt M

ichiel kort zijn functie uit. 
H

ij w
erkt nu ruim

 zeven jaar bij het Spaarne 
G

asthuis en heeft het er enorm
 naar zijn zin. 

‘H
et leuke is dat m

ijn w
erk zo afw

isselend is. 
H

et ene project duurt een w
eek of een m

aand, 
m

aar anderen duren som
s jaren. D

at m
aakt het 

heel interessant.’

Sebastiaan acteert vanuit de beheerderskant. 
‘Als er op ICT-gebied een nieuw

 systeem
 of tech-

niek w
ordt geïm

plem
enteerd, w

ordt dat vervol-
gens door onder andere m

ij beheerd. D
aarnaast 

vervul ik binnen het ziekenhuis nog een scala 
aan nevenactiviteiten zoals budgetverantw

oor-
ding. Ik ben hier nu alw

eer zo’n 3,5 jaar in dienst 
en vind het erg leuk. H

et ziekenhuis heeft zo’n 
vierduizend w

erknem
ers in dienst. En allem

aal 
gebruiken ze “af en toe” een com

puter. Vanuit 
de beheerdersrol m

oeten w
e dus constant  

aansluiten bij de vraag van de gebruiker. D
at 

m
aakt het hectisch, m

aar ook dynam
isch.’

G
o

e
d

 g
e

v
o

e
l

H
et Spaarne G

asthuis ontstond in 2015 na een 
fusie van het Kennem

er G
asthuis en het Spaarne 

Ziekenhuis. ‘Zo’n fusie brengt altijd allerlei ICT-
uitdagingen m

et zich m
ee’, legt M

ichiel uit. 

In 2017 w
as er voor het eerst een gesprek tus -

sen het ziekenhuis en ThinClientSpecialist. ‘W
e 

w
ilden ons opnieuw

 oriënteren op onze w
erk-

plekstrategie in de toekom
st en w

ilden dat graag 
m

et een onafhankelijke partij bespreken. W
e 

hadden op dat m
om

ent al ThinClients, m
aar na 

verloop van tijd leek het ons goed om
 te kijken 

of onze om
geving nog w

el aan de eisen voldeed. 
W

ij kunnen zelf veel beslissen, bepalen en be-
denken, m

aar m
ensen die er écht in thuis zijn, 

kunnen dat veel beter. D
aarom

 schakelden w
e 

de hulp van ThinClientSpecialist in.’ N
a het ge -

sprek besloten ze de veranderingen nog even uit 
te stellen, om

dat het ziekenhuis nog niet klaar 
w

as voor een grote aanpassing. ‘W
el gaf het 

gesprek m
et M

arc Terveer en Leo Bolkenbaas 
ons een heel goed gevoel. Vandaar dat w

e een 
jaar later w

eer contact m
et ze opnam

en’, legt 
Sebastiaan uit. 

S
PA

A
R

N
E

 G
A

S
T

H
U

IS
 

M
ichiel H

eeringa en  
S

ebastiaan van S
choonhoven

‘In een recordtijd 
hebben w

e 3
50

0
 

w
erkp

lekken
 

gem
igreerd’

K
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T
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A
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Tw
aalf m

aanden later w
as het tijd om

 de 
w

erkom
geving drastisch aan te pakken. 

‘W
e hadden m

eerdere problem
en w

aar 
w

e tegenaan liepen. N
a de fusie w

aren er 
in totaal drie verschillende IT-om

gevingen. 
D

ie van de tw
ee oude ziekenhuizen én de 

nieuw
e om

geving’, vertelt M
ichiel. ‘D

at 
kostte enorm

 veel tijd. Zoveel, dat w
e geen 

tijd m
eer hadden voor andere activiteiten.’

M
en ontw

ikkelde een nieuw
e w

erkplekom
-

geving op basis van VD
I-techniek in com

bi-
natie m

et W
indow

s 10 w
elke in juni 2019 

live ging. D
e bestaande Thin Clients w

aren 
daar echter softw

arem
atig niet op voorbe -

reid en m
oesten een scala aan w

ijzigingen 
ondergaan om

 die nieuw
e om

geving te on -
dersteunen. 

D
aarbij kw

am
 ook nog dat het besturings -

systeem
 van de ThinClients tegen het eind 

van zijn levensduur liep, laat M
ichiel w

eten. 
‘O

p al onze ThinClients stond W
indow

s 7. 
Aangezien de ondersteuning daarvan op 
korte term

ijn stopt, m
oesten w

e daar een 
oplossing voor vinden.’ Een m

ogelijkheid 
w

as om
 alle ThinClients door nieuw

e hard-
w

are te vervangen. ‘M
aar dat bleek een 

kostbare exercitie.’ U
it het gesprek m

et 
ThinClientSpecialist kw

am
 bovendien naar 

voren dat ze de bestaande ThinClients kon-
den hergebruiken door er nieuw

e softw
are 

op te installeren. ‘D
at sprak ons erg aan’, 

vult Sebastiaan aan. ‘W
e w

ilden ook graag 
fabrikantonafhankelijk zijn. W

e hadden bij -
voorbeeld alles van een enkele fabrikant 
en dat betekende dat w

e ook hun m
anage-

m
enttools m

oesten gebruiken.  H
ierdoor 

konden w
e vaker niet dan w

el inspelen op 
vragen vanuit het ziekenhuis. G

elukkig kw
a-

m
en M

arc en Leo m
et genoeg bruikbare op-

lossingen.’ 

K
n

e
lp

u
n

t
e

n
 

N
a het gesprek m

et ThinClientSpecialist lag 
er een overzichtelijk dossier m

et alle knel-
punten binnen de ThinClient-infrastructuur 
plus een advies. ‘W

e kw
am

en uiteinde-
lijk uit op tw

ee verschillende leveran-
ciers van ThinClient-softw

are voor ons 
ziekenhuis’, vertelt M

ichiel. ‘H
et advies van 

ThinClientSpecialist w
as om

 beide leveran-
ciers langs te laten kom

en en een testom
-

geving voor ons in te richten. O
p die m

anier 
konden w

e m
et beide system

en ervaring 
opdoen en een w

eloverw
ogen keus m

aken.’ 
D

at hebben ze gedaan en tw
ee m

aanden la-
ter besloten ze uiteindelijk voor IG

EL te gaan.  

Vanaf dat m
om

ent ging het snel. ‘W
e m

oes-
ten ruim

 3500 w
erkplekken opnieuw

 in-
richten m

et de nieuw
e ThinClient-softw

are 
vóórdat w

e overgingen op de nieuw
e VD

I-
w

erkplekom
geving. Een hele klus. Iets w

aar 
je norm

aal gesproken w
el een jaar m

ee be-
zig bent. In ons geval hebben w

e het in een 
recordtijd gedaan; in vier m

aanden. D
at 

is dus w
el vrij uniek...', lacht Sebastiaan. 

Zijdelings bleef ThinClientSpecialist bij het 
proces betrokken. ‘W

e zijn enorm
 blij m

et 
hun hulp en ondersteuning. Als w

e iets w
il -

den w
eten, dan konden w

e bij ze terecht. Ze 
w

eten w
aar ze het over hebben en hebben 

ons heel goed geholpen’, vertelt hij.
 G

r
o

t
e

 v
o

o
r
d

e
le

n

N
u alle w

erkplekken voorzien zijn van de 
juiste hard- en softw

are, is het volgens 
Sebastiaan en M

ichiel alleen m
aar beter ge-

w
orden. ‘Voorheen vergde elke w

ijziging die 

w
e w

ilden doorvoeren veel tijd. Som
m

ige 
w

ijzigingen m
oesten zelfs op de w

erkplek 
zelf w

orden uitgevoerd. N
u kunnen w

e alles 
centraal en in een fractie van de tijd die het 
eerst vergde, regelen.’

Bij een update, upgrade of w
ijziging is het 

tegenw
oordig alleen nog m

aar een kw
estie 

van centraal het juiste profiel toepassen op 
de ThinClient. ‘D

at levert enorm
 veel tijds-

w
inst op’, geeft Sebastiaan enthousiast aan. 

‘Tijd, die w
e nu inzetten om

 het ziekenhuis 
beter van dienst te zijn.’ ‘Een ander groot 
voordeel is energiebesparing’, vult M

ichiel 
aan: ‘In het ziekenhuis zijn de ondersteu-
nende diensten en poli’s ’s avonds gesloten. 
D

e ThinClients op deze afdelingen hoeven 
dan niet gebruikt te w

orden. W
e hebben 

ons systeem
 daarom

 nu zo ingesteld dat 
alle ThinClients daar om

 19:00 uur uitge-
schakeld w

orden. D
aarm

ee besparen w
e 

energie.’

S
t
a

n
d

a
a

r
d

is
e

r
e

n
 

D
e verbeteringen zijn voor iedereen bin-

nen het ziekenhuis een fijne aanpassing 
gew

eest. ‘W
e hebben per w

erkplek beke-
ken w

at er nodig w
as. W

aar je op de ene 
w

erkplek genoeg hebt aan één beeld-
scherm

, heeft de andere w
erkplek m

eer 
nodig. En om

dat w
e nu m

et onafhankelijke 
ThinClient-softw

are w
erken, kan dat ook. 

D
at is fijn voor ons om

 te beheren, m
aar 

ook fijn voor de m
edew

erkers: het w
erkt nu 

overal hetzelfde.’

Toch zien ze nog w
el verbeterpunten w

at 
betreft de IT-infrastructuur. ‘W

e hebben nu 
een enorm

 grote stap gezet en dat heeft 
ons geïnspireerd: stukje bij beetje w

illen 
w

e nog m
eer zaken aanpakken. Zo hebben 

w
e nog een aantal FatClients (ofw

el PC’s) 
staan die w

e graag w
illen vervangen door 

ThinClients en w
illen w

e nog m
eer stan-

daardiseren zodat het allem
aal nóg m

ak-
kelijker te beheren valt en w

e sneller en 
veiliger kunnen inspelen op ontw

ikkelingen 
vanuit de zorg.’

M
et een trots en blij gevoel kijken beide he-

ren terug op de afgelopen m
aanden. ‘W

e 
hebben in korte tijd een aantal enorm

 grote 
aanpassingen gedaan en daar ook alleen 
m

aar leuke com
plim

enten op gekregen. D
e 

m
anier van w

erken is erop vooruitgegaan 
en iedereen kijkt uit naar de volgende stap-
pen binnen onze afdeling. En w

ij natuurlijk 
ook!’ lachen de beide heren.

'H
E

T
 H

EEFT
 EN

O
R

M
 

V
EEL TIJD

S
W

IN
S

T
 

O
P

G
ELE

V
ER

D
'

H
P 

O
p het gebied van ThinC

lients zijn diverse m
ogelijkheden m

et 
betrekking tot verschillende m

erken. O
p deze pagina lichten w

e 
het m

erk H
P

 uit. W
ie is H

P, w
at zijn hun goede kw

aliteiten en 
w

aarom
 zou je m

oeten kiezen voor een ThinC
lient van H

P
?

W
ie

 is
 H

P
:

H
P is num

m
er één in de m

arkt in N
ederland en EM

EA op het gebied 
van ThinClients. Jarenlange ervaring betaalt zich uit in innovatieve 
producten die zow

el in het M
KB tot Enterprisem

arkt w
orden ge -

bruikt. D
aarnaast streeft H

P ernaar om
 technologie te m

aken die 
voor iedereen, overal, een betere levensstandaard creëert. ‘Blijf 
vernieuw

en’, is dan ook hun slogan. 

W
a

t
 z

ijn
 d

e
 U

S
P

's
?

H
P heeft deskbased en pure m

obiele ThinClients die zow
el 

W
indow

s 10 IO
T of ThinPro Linux draaien. Vooral de m

obiele thin 
clients (4G

, sureview
 etc) zijn uniek en zeer goed. D

aarnaast heeft 
het m

erk ook het m
eest uitgebreide hardw

are en softw
are portfo-

lio m
et de beste prijs/kw

aliteitverhouding. Voor elke klant en elke 
case is er een juiste H

P ThinClient. O
ok heeft H

P een gratis en en -
terprise ready ThinClient m

anagem
ent product m

et een m
oderne 

interface: H
P D

evice M
anager 5.0. Beheer van ThinClients is voor 

veel organisaties een pijnpunt, m
aar m

et D
evice M

anager 5.0 kan 
dit eenvoudig w

orden opgepakt. 

N
aast alle m

ogelijkheden, w
erken de ThinClients ook uiterm

ate 
goed sam

en m
et de overige H

P-producten. Voorbeeld is U
SB

-C 
docking station + H

P m
t45 of een de H

P t430 die via U
SB-C kan 

w
orden gevoed en zelfs via een H

P U
SB-C docking m

onitor en der-
gelijke. D

e H
P ThinPro for PC converter is de ideale softw

are die 
door klanten kan w

orden gebruikt om
 o.a een desktop of note-

book te veranderen in een op Linux gebaseerde H
P thin client. 

Repurpose your pc!

W
a

a
r
o

m
 k

ie
z
e

n
 v

o
o

r
 e

e
n

 T
h

in
c

lie
n

t
 v

a
n

 H
P

: 

H
P ThinClients zijn zeer solide, de m

eesten hebben geen bew
e-

gende onderdelen en het is m
ogelijk om

 vijf jaar garantie te heb-
ben. O

ok heeft het m
erk goede partnerships m

et de bekende ISVs, 
dus VM

w
are, Citrix, M

icrosoft, Im
privata en dergelijke. 

FA
B
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N
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S
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O

N
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C
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M
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D
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EEFT D
AT G

ER
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U
LTEER

D
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O
ED

E, D
U

U
R

Z
A

M
E 

S
A

M
EN

W
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K
IN

G
. PA

U
L S

LEIFFER
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 SYS
TEEM

B
EH

EER
D
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 B
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IVA

S
 EN
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ER
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O

E EN
 

W
A

A
R

O
M

 H
ET C

O
N

TA
C

T M
ET TH

IN
C

LIEN
TS

PEC
IA

LIS
T TO

T S
TA

N
D

 K
W

A
M

.

Rivas Zorggroep bew
eegt zich dagelijks 

op de dynam
ische zorgm

arkt m
et ver -

schillende soorten zorg. ‘Eigenlijk bieden 
w

e zorg en m
edische ondersteuning voor 

iedereen; van de w
ieg tot aan het verzor-

gingshuis. D
aarbij verzorgen w

e de hele 
keten van zorg’, legt Paul uit. ‘W

e w
erken 

verspreid over de regio van D
ordrecht tot 

aan Tiel en van H
outen tot aan G

iessen 
in N

oord-Brabant. Bij de Rivas Zorggroep 
w

erken zo’n 5000 m
ensen w

aarvan er zo’n 
1500 m

edew
erkers tegelijkertijd gebruik 

kunnen m
aken van een virtuele-w

erkplek 
gebaseerd op W

indow
s 8.1.’ Paul w

erkt in 
de functie van systeem

beheerder en heeft 
als aandachtsgebieden onder andere 
FatClient, ThinClient, printers en m

ultim
e-

diatoepassingen.

Sinds anderhalf jaar w
erkt hij nauw

 sam
en 

m
et ThinClientSpecialist in Assen. M

aar hoe 
is dit contact ontstaan? Paul: ‘W

ij hadden 
hier een aantal ThinClients staan m

et flash-
kaarten die aan het einde van hun levens-
duur w

aren m
et als gevolg dat w

e er een 
hoop m

oesten vervangen. En vanw
ege een 

verplichte noodstroom
test binnen onze 

organisatie, m
oest dat vrij snel gebeuren. 

Bovendien hadden w
e een klein noodvoor-

raadje nodig. Toen hebben w
e binnen no-

tim
e 75 stuks D

ELL W
YSE ThinClients w

eten 
te bem

achtigen via ThinClientSpecialist. Zij 
hebben ons toen echt uit de brand gehol-
pen.’

L
e

v
e

r
in

g
 b

in
n

e
n

 e
e

n
 d

a
g

M
aar w

aarom
 koos Paul voor ThinClient-

Specialist? ‘Een collega van de servicedesk 
kom

t regelm
atig op events en kw

am
 daar 

m
et ze in contact. H

ij w
as heel enthousiast 

en opperde om
 m

et deze partij contact op 
te nem

en en te vragen w
at zij voor ons kon-

den betekenen. Zij noem
en zich im

m
ers 

niet voor niets  ThinClientSpecialist’, vertelt 
Paul lachend. ‘Toen w

erd het contact gelegd 
m

et accountm
anager Rene Janssen en echt 

binnen een dag hadden w
ij het benodigde 

m
ateriaal, netjes voordat de noodstroom

-
test begon. W

e hebben daardoor een hoop 
m

ateriaal preventief kunnen vervangen zo-
dat de business gew

oon door kon draaien.’ 

D
ie positieve ervaring heeft ervoor ge-

zorgd dat Rivas inm
iddels een goede band 

heeft m
et het bedrijf. ‘Ze hebben ons uit-

stekend geholpen en geadviseerd. Zeker 
om

dat w
at w

ij vroegen niet standaard 
w

as.’ En ook voor een andere opdracht 
dacht ThinClientSpecialist m

ee m
et Rivas. 

‘Zo zijn w
ij bezig gew

eest m
et de uitrol van 

ThinClient laptops (m
obile clients). D

at 
zijn laptops m

et alleen een besturingssy-
steem

 die verbinding m
aakt m

et ons da-
tacentrum

 om
 dan in een zogenoem

de 
“virtual desktop” om

geving te kom
en. 

ThinClientSpecialist heeft het voor elkaar 
gekregen om

 een zeer sterk uitgeklede va-
riant van een H

P Elitebook voor ons te laten 
bouw

en en dat voor een heel schappelijk 
bedrag. U

iteindelijk is er door hun interven-
tie een derde van de prijs afgegaan. Echt 
perfect dat het zo kan.’ 

B
e

lo
f
t
e

 n
a

k
o

m
e

n

‘O
nze ervaring is echt dat ThinClient-

Specialist levert w
at ze beloven. Bovendien 

is er persoonlijk contact en w
ordt door onze 

vaste contactpersoon Rene het w
erk uit 

handen genom
en. Rene zit altijd proactief 

achter zaken aan om
 dingen snel geleverd 

te krijgen’, vertelt Paul. ‘En als w
ij bijvoor-

beeld expertise nodig hebben om
dat w

e 
m

ogelijk een ander besturingssysteem
 

w
illen gaan toepassen, richten zij koste -

loos een aantal stuks apparatuur voor ons 
in w

aar w
ij m

ee kunnen testen. D
ie w

elw
il -

lendheid en die proactieve houding is heel 
erg fijn.’
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A
trust

W
ie

 is
 a

t
r
u

s
t
:

Atrust is opgericht in 2007 en is een creatief, 
professioneel en enthousiast team

 m
et een 

rijke ervaring in het ontw
erpen, produceren 

van ThinClients, ZeroClients, server- en m
anage-

m
entsoftw

are. D
e doelstellingen van Atrust zijn 

om
 klanten te voorzien van hoogw

aardige, effi
-

ciënte- en m
ilieuvriendelijke producten, evenals 

uitgebreide oplossingen.

W
a

t
 z

ijn
 d

e
 U

S
P

’s
: 

Atrust is gespecialiseerd in ThinClient, 
ZeroClient, Server, Rem

ote PC A
rray en 

M
anagem

ent Softw
are.

Producten van Atrust w
orden geleverd in de 

hoogste kw
aliteit en m

et respect voor de na -
tuur.
ThinClients van Atrust zien er elegant uit, ge -
bruiken w

einig stroom
, zijn m

akkelijk te be-
dienen en betrouw

baar. 

W
a

a
r
 s

t
a

a
t
 h

e
t
 m

e
r
k

 v
o

o
r
:

Integriteit, kw
aliteit, innovatie en eerbied zijn 

de belangrijkste kernbegrippen voor Atrust. 
Integriteit is nam

elijk niet alleen de m
eest fun-

dam
entele, m

aar ook de belangrijkste ethische 
norm

 voor alle m
edew

erkers, partners, stake-
holders en de sam

enleving in het algem
een. 

D
aarnaast levert Atrust de consistent de hoog-

ste kw
aliteit producten aan klanten; dat is dan 

ook erg belangrijk binnen de bedrijfscultuur. 
O

m
 dit te kunnen w

aarborgen, zal Atrust er al-
tijd naar streven om

 innovatieve technologieën 
te ontw

ikkelen en producten van w
ereldklasse 

te produceren. D
it m

et respect voor de natuur. 
Atrust produceert nam

elijk m
ilieuvriendelijke 

producten. 

W
a

a
r
o

m
 k

ie
z
e

n
 v

o
o

r
 a

t
r
u

s
t
: 

Atrust staat voor een betrouw
baar bedrijf, een 

betrouw
bare cloud com

puting-partner en heeft 
een uitgebreide productlijn. Atrust heeft ruim

e 
ervaring m

et servers, clients en softw
are voor 

het leveren van totaaloplossingen aan eindklan-
ten. O

ok w
erkt Atrust sam

en m
et strategische 

partners zoals M
icrosoft, Intel, Citrix, VM

w
are, 

Teradici en Freescale en dergelijke. Voor het 
verkrijgen van de nieuw

ste en snellere onder-
steuning om

 gebruikers te helpen bij technische 
problem

en.

O
p het gebied van 

ThinC
lients zijn diverse 

m
ogelijkheden

m
et betrekking tot 

verschillende m
erken. 

O
p deze pagina lichten 

w
e de m

erken IG
EL 

en A
trust uit. W

ie zijn 
ze, w

at zijn hun goede 
kw

aliteiten en w
aarom

 
zou je m

oeten kiezen 
voor een ThinC

lient van 
één van deze m

erken?

W
ie

 is
 IG

e
L

:

IG
EL staat voor D

uitse degelijkheid in de 
m

eest vooraanstaande ThinClient oplos -
singen. Zo vertrouw

en vele zorgverleners, 
overheidsinstanties, retailers en financiële 
instellingen op IG

EL’s krachtige endpoint 
m

anagem
ent softw

are die uitblinkt in 
eenvoud en volledig afgestem

d is op m
ul-

ti-client om
gevingen bij grote organisaties. 

O
nderdeel van het IG

EL softw
areportfolio 

is het IG
EL O

S besturingssysteem
, U

niversal 
D

esktop Converter W
orkspace editie, IG

EL 
Cloud G

atew
ay en de gratis U

niversal 
M

anagem
ent Suite. M

et de U
D

-Pocket le-
vert IG

EL bovendien de kleinste ThinClient 
ter w

ereld. D
ankzij deze U

SB-stick kunnen 
gebruikers hun com

puter in een handom
-

draai sw
itchen van een W

indow
s- naar een 

Linux-om
geving. IG

EL-oplossingen zorgen 
voor veilig en kosteneffi

ciënt beheer van elk 
w

illekeurig X86 ongeacht het m
erk of type  

apparaat. G
ecentraliseerd w

erkplekbe-
heer vanaf één dashboard interface. IG

EL is 
m

arktleider in D
uitsland en top drie speler 

in Europa m
et kantoren over de hele w

ereld 
inclusief partnerships in m

eer dan vijftig 
landen. Bovendien w

erkt IG
EL actief sa -

m
en m

et technologiepartners zoals Citrix, 
VM

W
are, M

icrosoft, Im
privata, Teradici, 

Lakeside, LoginVSI, N
utanix en m

eer.

W
a

t
 z

ijn
 d

e
 U

S
P

's
?

In tegenstelling tot veel andere ThinClient-
leveranciers biedt IG

EL vijf jaar garantie 
op de in D

uitsland ontw
ikkelde gedegen  

thin, zero en all-in-one apparatuur plus 
aanvullend drie jaar end-of-life ondersteu-
ning en beheerfunctionaliteit. H

ierm
ee 

geeft IG
EL de hoogste garantie in de indu-

strie. IG
EL-oplossingen zorgen ervoor dat 

organisaties hun bestaande w
erkplekappa-

ratuur optim
aal kunnen benutten. 

D
ankzij IG

EL’s besturingsysteem
 gaan com

-
puters doorgaans drie tot vier jaar langer 
m

ee dan bijvoorbeeld W
indow

s pc’s. H
et 

IG
EL O

S gebaseerd op Linux is één van de 
m

eest veilige besturingssystem
en ter w

e-
reld. Stabiliteit en duurzaam

heid zitten in 
de genen van de IG

EL technologie.

W
a

a
r
 s

t
a

a
t
 h

e
t
 m

e
r
k

 v
o

o
r
?

IG
EL staat voor D

uitse degelijkheid w
aar-

m
ee je op een slim

m
e, veilige en kostenef-

ficiënte m
anier je w

erkplekom
geving kan 

beheren.

W
a

a
r
o

m
 k

ie
z
e

n
 v

o
o

r
 e

e
n

 

T
h

in
c

lie
n

t
 v

a
n

 IG
e

L
?

O
rganisaties die veiligheid, duurzaam

heid 
en kosteneffi

ciënt w
erkplekbeheer belang-

rijk vinden, kiezen voor IG
EL.

IGEL
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Veel docenten hebben het hoofd over het 
m

oeilijke leesbare handschrift van studen -
ten gebogen. ‘M

eteen een groot voordeel 
van de nieuw

e toetsom
geving. In plaats van 

schrijven w
ordt er nu in veel gevallen ge-

typt’, lacht W
iebe de Jong. In 2016 begon de 

H
anzehogeschool G

roningen m
et het tra-

ject om
 m

inder schriftelijk te toetsen. ‘D
at 

heeft w
el behoorlijk w

at voeten in de aarde 
gehad. O

m
 digitaal toetsen m

ogelijk te m
a-

ken, m
oest er een nieuw

e ICT-om
geving ge-

creëerd w
orden en m

oest de juiste hard- en 
softw

are aangeschaft w
orden.’

r
o

l T
h

in
c

lie
n

t
S

p
e

c
ia

lis
t

Sam
en m

et ICT-specialisten van de hoge-
school is er m

et de ThinClientSpecialist ge-
keken w

elke apparatuur er nodig w
as voor 

deze verandering. ‘Eén van de problem
en 

w
aar w

e tegenaan liepen, w
aren de com

pu-
ters. Veel pc’s w

orden in de lessen gebruikt 
om

 inform
atie op internet op te zoeken, 

m
aar als de studenten een toets m

aken, w
il 

je het internet kunnen blokkeren. H
iervoor 

m
oest de ICT-om

geving aangepast w
orden 

en daarvoor hebben w
e veel contact gehad 

m
et de ThinClientSpecialist.’

D
aarnaast w

erd er ook gekeken w
elke pro -

gram
m

atuur en softw
are geschikt w

as voor 
hun plannen. W

iebe: ‘Ze hebben ons erg 
goed geholpen en doen dat nu nog steeds. 

W
e breiden nam

elijk nog steeds uit. Zij w
e-

ten van onze plannen en w
aar nodig staan 

ze klaar m
et raad en advies.’

v
o

o
r
d

e
le

n
 

Sinds 2016 zijn er grote stappen gezet bin-
nen de school. ‘H

elem
aal digitaal zullen w

e 
nooit redden, om

dat je altijd praktijktoet-
sen houdt. M

aar als je nagaat dat w
e in 

2016 nog m
aar 5 procent digitaal toetsten 

en nu op 35 procent zitten, is dat w
el een 

grote stap vooruit. In 2020 hopen w
e naar 

50 procent te stijgen en zo langzaam
 verder 

om
hoog te gaan.’

W
iebe m

erkt voor alle betrokken partijen 
voordelen. ‘D

enk alleen m
aar aan hoeveel 

tijd het scheelt voor docenten. Ze hoeven 
niet m

eer het handschrift van studenten 
te ontcijferen. En als drie docenten het -
zelfde tentam

en m
oeten nakijken, hoeft 

de stapel toetsen niet m
eer van persoon A 

opgestuurd te w
orden naar persoon B en 

C. Studenten krijgen dus veel sneller hun 
score terug en je hebt m

inder risico dat een 
toets kw

ijtraakt.’ 

v
o

lg
e

n
d

e
 s

t
a

p

W
iebe kijkt uit naar de volgende stappen. 

‘W
e gaan dit alsm

aar verder uitbreiden. W
e 

hebben nu sam
en m

et ThinClientSpecialist 
een robuuste infrastructuur ontw

ikkeld.’  

H
ij denkt dat de technische ontw

ikkeling 
binnen digitaal toetsen nog w

el een tijd 
door zal gaan. Zelf hoopt hij in de toe -
kom

st m
eer naar tijd en plaats onafhan-

kelijk toetsen te gaan. ‘D
at vereist w

eer 
een heel ander type ondersteuning en 
IT-infrastructuur. D

at zou betekenen dat 
iedere student zelf kan beslissen w

aar en 
w

anneer hij zijn exam
en m

aakt. M
aar om

 
dat voor elkaar te krijgen, zullen w

e echt 
anders naar toetsen m

oeten kijken. Ik ver-
w

acht dat het huidige systeem
 de kom

ende 
vijf à 10 jaar nog niet verandert. H

ierin kun-
nen w

e nog genoeg stappen zetten!’

W
iebe kijkt dan ook terug op een fijne sa -

m
enw

erking m
et ThinClientSpecialist. H

et 
grote voordeel? ‘D

e lijnen zijn kort en ze 
zitten vlakbij. Als w

e een vraag of een pro-
bleem

 hebben, kunnen ze gem
akkelijk even 

langskom
en. D

at w
erkt voor ons heel erg 

prettig. Je m
erkt m

eteen dat het een partij 
is die w

eet w
aar ‘ie het over heeft en zo-

doende voorzien van goed advies.’ 
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‘V
o
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 m
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Leo B
olkenbaas 

B
innen het ThinC

lient-w
erkveld bestaan een groot 

aantal onduidelijkheden. D
e technologieën w

isselen 
elkaar constant af, w

aardoor het som
s lastig is om

 
door de bom

en het bos te zien. Leo B
olkenbaas, 

technisch m
anager bij ThinC

lientS
pecialist, w

eet 
veel van de hardw

are en Thinclient-softw
are af en 

beantw
oordt de 12 m

eest gestelde vragen. 

beheerm
ogelijkheden w

orden 
vaak gezien als een groot voordeel 
van thinClients: w

at houdt dit pre-
cies in?

‘Een W
indow

s-pc of -laptop vergt veel onder-
houd. Regelm

atig m
oet er een update uitge-

voerd w
orden en dat kost veel tijd. D

oor te 
kiezen voor een ThinClient ben je die proble-
m

en voor, om
dat je deze m

aar één keer per 
jaar hoeft te updaten, je hebt geen antivi-
russoftw

are nodig en ook op afstand kan er 
veel beheerd w

orden. Eerder kon dat alleen 
in het pand w

aar de ThinClient staat, m
aar nu 

ook vaak over het internet, dus plaats onaf-
hankelijk. U

iteindelijk betekent dat dus veel 
tijdsw

inst, is het veiliger én effi
ciënter. H

et is 
nam

elijk m
akkelijk in beheer en ook nog eens 

erg overzichtelijk.’ 

H
oe zorg je dat de w

erkplekken 
goed beveiligd zijn?

‘Bij grote bedrijven, overheidsinstanties en 
ziekenhuizen is security een belangrijk on -
derdeel van de IT-infrastructuur. G

oed bevei-
ligde w

erkplekken zijn dan ook erg belangrijk. 
H

iervoor zijn veel verschillende m
ogelijkhe-

den. W
at de beste optie is hangt af van de 

situatie en het bedrijf. Een algem
ene veilig -

heidstool die de ThinClient bevat, is dat je 
niet zom

aar een program
m

a kunt installeren 
(om

 vervuiling tegen te gaan) en dat je na het 
opstarten in je w

erkom
geving w

erkt m
et een 

eigen inlogcode. N
aast codes w

ordt er som
s 

ook gebruik gem
aakt van pasjes, druppels of 

een tw
eestapsidentificatie.’

thinClients zijn verkrijgbaar in 
een Linux- en W

indow
suitvoering: 

w
anneer kies je voor w

elke?
 

‘In ongeveer 90%
 van de gevallen w

ordt 
voor Linux gekozen. W

indow
s w

ordt vooral 
gebruikt als je van plan bent om

 zw
aardere 

applicaties te gebruiken of in uitzonderlijke 
situaties. W

elk besturingssysteem
 je kiest, 

hangt dus af van het soort w
erk dat je gaat 

doen. D
aarnaast hangt de keuze die je m

aakt 
ook altijd sam

en m
et je w

erkplek. N
aast het 

hebben van de juiste hardw
are is het ook van 

belang om
 de juiste softw

are te kiezen om
 zo 

optim
aal m

ogelijk te kunnen w
erken.’

Veel bedrijven w
erken tegen-

w
oordig w

eb based, kun je hier 
m

eer over vertellen?

‘In plaats van verbinding te m
aken m

et een 
serverom

geving betekent een w
eb based 

w
erkplek dat je via een hyperlink inlogt in 

het program
m

a “in de cloud”. Stel je hebt 
een adm

inistratieprogram
m

a dat voor-
heen op je server geïnstalleerd w

as, m
et 

w
eb based w

erken is dat niet langer het 
geval. Je hebt dan een link om

 online in het 
program

m
a te kunnen inloggen en vervol -

gens aan de slag te gaan. D
it kom

t steeds 
vaker voor, om

dat steeds m
eer program

-
m

a’s w
eb based zijn of w

eb based gem
aakt 

w
orden.’

binnenkort eindigt het support 
voor W

indow
s 7 thinClients, zijn 

er goedkope oplossingen?

‘Jazeker! In veel gevallen kun je de hard-
w

are 
laten 

om
bouw

en 
m

et 
andere 

ThinClient-softw
are. H

etzelfde apparaat 
blaas je dan nieuw

 leven in, bijvoorbeeld 
m

et Linuxsoftw
are. Je hoeft niets te w

eten 
over linux als je de goede beheertool ge-
bruikt. D

e ThinClient is tenslotte een “door-
geefluik” naar een server om

geving of een 
w

eb based program
m

a. Een redelijk sim
-

pele en goedkope m
anier om

 van W
indow

s 
7 af te kom

en.’ 

W
aar m

oet je rekening m
ee te 

houden als je een thinClient w
il 

aanschaffen?
 

‘D
e belangrijkste vragen zijn: w

aar ga je 
de ThinClient voor gebruiken? M

et w
elke 

om
geving (bijvoorbeeld w

eb based, Citrix, 
RD

S of H
orizon View

) m
aak je verbinding 

en w
elke program

m
a’s heb je nodig? D

us 
heb je bijvoorbeeld alleen W

ord en Excel 
nodig of gebruik je ook grotere en zw

aar -
dere program

m
a’s? En w

erk je m
et één 

of m
eerdere scherm

en? Als je antw
oord 

hebt gegeven op deze vragen, kunnen w
ij 

je advies geven w
elk soort ThinClient ge -

schikt is om
 aan jouw

 w
ensen te voldoen! 

Belangrijk is w
el om

 altijd te testen in je 
om

geving m
et beschikbaar gestelde de-

m
o-devices.’

Grote bedrijven hebben vaak te 
m

aken m
et m

eerdere locaties 
en m

eerdere gebruikersrollen. 
W

elke beheertools zijn hiervoor 
geschikt?

‘D
at is er m

eer dan één, m
aar w

at is de 
beste keuze?! Interessant is bijvoorbeeld 
dat je binnen een beheertool een gebrui-
ker een bepaalde rol kunt toekennen. 
Bijvoorbeeld eerste lijns m

ag alles, tw
eede 

lijns m
ag een deel en derde lijns m

ag alleen 
lezen. D

it kun je zo ver doorvoeren tot aan 
een individuele gebruiker. H

ierdoor w
ordt 

het beheer gestructureerde en zorg je voor 
m

eer veiligheid in je systeem
. O

ok is het 
m

ogelijk om
 een speciale VPN

-verbinding 
via de m

anagem
enttools uit te voeren op 

de ThinClients. D
aardoor kun je op iedere 

locatie inloggen op een eigen systeem
. 

Kortom
: alles heeft als doel om

 voor jou als 
gebruiker het beheer m

akkelijker te m
aken 

en de kosten te verlagen.’

Er bestaan tegenw
oordig ook 

U
sb-thinClients. kun je uitleg-

gen hoe deze w
erken?

‘Voor m
ensen die veel op pad zijn is een 

U
SB

-ThinClient ideaal. Je laptop of pc 
m

aakt dan geen gebruik van de harde 
schrijf, m

aar gebruikt de U
SB

-ThinClient 
om

geving. H
ij m

aakt dus verbinding m
et 

de server en kun je op de cloud inloggen. 
H

aal je de U
SB eruit, dan heb je je “oude” 

(privé)com
puter w

eer terug.’

Er zijn een aantal gebruikers die 
m

ultim
ediavereisten hebben, 

w
at adviseer je hierin? 

‘D
at blijft een lastige vraag, om

dat het erg 
van de situatie afhangt. M

aar vaak m
oet je 

dan toch aan een W
indow

s ThinClient den -
ken. Zeker als het w

eb based is. Is het via 
een om

geving, dan zou in veel gevallen een 
Linux ThinClient ook w

erken. Zow
el m

eer-
dere full-hd film

pjes tegelijk, m
aar ook vi-

deobellen als Skype – for business (Team
s) 

is zeker m
ogelijk m

et (Linux)ThinClients.’

W
at is converter softw

are en hoe 
w

erkt het precies?
 

‘Eigenlijk is het heel sim
pel. Als je bijvoor-

beeld nog W
indow

s 7-apparatuur hebt, 
kan je m

et converter softw
are W

indow
s 7 

eraf halen en vervangen voor bijvoorbeeld 
Linux. Je converteert dus het apparaat naar 
een ThinClient toe. D

it kan op laptops, ta-
blets, Chrom

ebooks, com
puters en derge-

lijke. H
ierdoor bespaar je vaak veel kosten 

als het gaat om
 beheer- en energiekosten.’

W
at zijn de m

eest voorkom
ende 

klantvragen?

‘Vragen die w
e krijgen zijn: w

at is het 
verschil tussen een gew

one pc en een 
ThinClient? O

f: hoe krijgen w
e een sim

pel, 
overzichtelijk en kostenbesparende w

erk -
plek zodat w

e m
eer tijd hebben voor onze 

w
erknem

ers? W
at de vraag ook is: w

e luis -
teren altijd goed en als er gevraagd w

ordt 
om

 m
ee te denken in een oplossing, doen 

w
e dat zeker!’ 

H
oe denk jij dat de w

erkplek van 
de toekom

st eruit zal kom
en te 

zien? 

‘Sim
pel, sm

art en klein. Kijk naar je tele-
foon: de telefoon (vaak op een linux-achtig 
O

S gebaseerd) is de ThinClient van de toe -
kom

st. Q
ua kracht zou het nu al kunnen, 

nu alleen nog de goede toepassingen…
 

Spannend!’ 
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ProVconnect, de m
anagem

entsoftw
are die bij uw

 bedrijf past

Vereenvoudig het beheer van uw
 IT-

infrastructuur
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h
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 p
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G
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N
a
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n
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u
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R
a
p

p
o

rta
g
e

 e
n

g
e

g
e
v
e

n
s
u

itv
o
e

r

P
lu

g
in

s
 e

x
te

n
s
io

n
s

(ex: P
roV

locker: converteer je pc naar een ThinC
lient

door de gebruikerssessie onm
iddelijk te vergrendelen

O
p het gebied van ThinC

lients zijn diverse m
ogelijkheden m

et betrekking tot 
verschillende m

erken. H
ieronder w

ordt het m
erk D

ell/W
yse uitgelicht. W

ie is D
ell, w

at 
zijn hun goede kw

aliteiten en w
aarom

 zou je m
oeten kiezen voor een ThinC

lient van D
ell? 

W
ie

 is
 D

e
ll:

D
ell luistert naar zijn klanten en biedt op basis van industriestan-

daarden innovatieve en betrouw
bare IT-oplossingen en -dien-

sten aan. D
eze zijn afgestem

d op de individuele behoeften van 
de gebruikers en stellen bedrijven in staat succesvoller te zijn. 
W

yse ThinClients van D
ell m

aken deel uit van end-to-end VD
I-

oplossingen (Virtual D
esktop Infrastructure). Klanten kunnen 

hierdoor hun aandacht verleggen van dagelijkse activiteiten en 
onderhoud naar essentiële services die de productiviteit m

axim
a-

liseren, onderbrekingen m
inim

aliseren en risico’s verm
inderen.

W
a

t
 z

ijn
 d

e
 U

S
P

's
:

N
iet alleen een ThinClient-leverancier, m

aar een echte end-to-
end leverancier van VD

I-oplossingen
Beveiligde Thin- en ZeroClients voor elke om

geving en use case 
op basis van W

indow
s IoT, Linux en W

yse ThinO
S, het kleinste, 

snelste en veiligste client-besturingssysteem
M

eest robuuste m
anagem

enttools die het gem
akkelijker 

m
aken om

 W
yse-eindpunten vanuit de cloud en/of het da -

tacenter te beheren en beter inspelen op zakelijke vereisten 
 

IP om
 de virtualisatie-ervaring (TCX Suite) te verbeteren en 

ultiem
e eindpunt- en VD

I-beveiliging te bieden (de Advanced 
Threat Protection van D

ell)
Toonaangevende service en ondersteuning

W
a

a
r
 s

t
a

a
t
 h

e
t
 m

e
r
k

 v
o

o
r
:

Als een krachtpatser van zeven technologieleiders zet D
ell 

Technologies zich in om
 bedrijven te transform

eren, de toekom
st 

van innovatie vorm
 te geven en technologieën te ontw

ikkelen. 
D

it alles om
 m

enselijke vooruitgang te bevorderen. D
ell W

yse 
ThinClients staan voor krachtige prestaties, veelzijdigheid en flexi-
biliteit voor de ultiem

e virtuele desktopervaring.

W
a

a
r
o

m
 k

ie
z
e

n
 v

o
o

r
 e

e
n

 T
h

in
c

lie
n

t
 v

a
n

 D
e

ll:

Klaar om
 te w

erken in elke VD
I-om

geving, W
yse ThinClients 

zijn ontw
orpen om

 het voor de gebruiker gem
akkelijker te m

a-
ken om

 productief te blijven m
et ondersteuning voor m

eerdere 
4K-m

onitoren, native enablem
ent voor unified com

m
unications en 

rijke connectiviteit. D
ell is de enige echte leverancier van sam

en-
hangende, eenvoudig te beheren end-to-end VD

I-oplossingen, van 
het datacenter tot aan het eindgebruikersapparaat.
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‘U
nigarant is de verzekeraar van de AN

W
B 

en specialiseert zich m
et nam

e in consu-
m

entenverzekeringen op het gebied van 
auto, m

otor, fiets en recreatie en reis’, 
begint Eddy H

orsting, IT-specialist bij 
U

nigarant, uit te leggen. ‘D
aarbij doe ik ei-

genlijk van alles, m
aar ik zit voornam

elijk 
aan de gebruikerskant van de IT en ben 
onder andere verantw

oordelijk voor de 
w

erkplekhardw
are; dus m

onitoren, toet -
senborden en m

uizen, laptops, m
obiele 

telefonie en ThinClients. D
aarnaast doe ik 

ook w
at aan de softw

are en zijn w
e bezig 

m
et de overstap naar W

indow
s 10 op de 

w
erkplek.’

H
e

t
 h

e
le

 p
a

k
k

e
t

Zoals gezegd is ThinClientSpecialist de 
partner bij de verzekeraar als het gaat 
om

 de ThinClients die w
orden ingezet. 

M
aar hoe is dat contact ontstaan? ‘Ik heb 

vooral het stokje overgenom
en van m

ijn 
collega die de eerste contacten al had 
gelegd m

et ThinClientSpecialist, om
dat 

w
e op dat m

om
ent nieuw

e kastjes nodig 
hadden. W

e zijn toen op zoek gegaan naar 
een bedrijf dat de juiste spullen kon leve -
ren. D

oorslaggevende factor w
as daarbij 

dat w
e onze partners graag lokaal zoe-

ken – dat is bedrijfsbeleid – en zijn w
e dus 

uitgekom
en in Assen en dat lag ons w

el.’ 
D

aarop w
erd ThinClientSpecialist uitgeno-

digd bij U
nigarant. ‘M

arc ter Veer is bij ons 
langsgekom

en en vervolgens zijn w
e zaken 

gaan doen.’ En dat is de laatste jaren steeds 
m

eer gew
orden, w

eet Eddy.

U
nigarant koopt een keur aan verschil-

lende producten bij ThinClientSpecialist. 
‘Van ThinClients, m

onitoren, laptops, ser-
vers en softw

are; eigenlijk het hele pakket’, 
legt Eddy uit. En binnenkort kom

t er w
eer 

een grote opdracht aan als de ThinClients 
vervangen m

oeten w
orden. ‘O

nze huidige 
kastjes zijn nu vijf jaar oud en voldoen niet 
m

eer aan de eisen. H
ier gaan w

e D
ell W

yse 
5070 m

odellen voor inzetten zodat w
e 

de kom
ende jaren w

eer vooruit kunnen. 
ThinClientSpecialist heeft ons daar heel 
goed in geadviseerd.’

G
e

e
n

 d
o

z
e

n
s
c
h

u
iv

e
r

Eddy is dan ook heel erg tevreden m
et het 

contact m
et ThinClientSpecialist. ‘Ik kan ze 

bellen, ik kan ze m
ailen en als er echt iets 

aan de hand is dan is M
arc of zijn collega 

heel snel hier. D
at is echt het voordeel van 

een lokale partner’, aldus Eddy. H
ij ervaart 

het contact als heel erg persoonlijk en 
open. ‘M

ijn ervaring is echt dat het bedrijf 
geen standaard “dozenschuiver” is, m

aar 
altijd bereid is om

 net een extra stapje har-
der te lopen. Ze denken heel erg proactief 
m

et ons m
ee. Zij staan een beetje hetzelfde 

in de w
edstrijd als w

ij; gew
oon hard w

erken 
zonder al te veel geneuzel. En die m

entali-
teit past heel erg bij ons.’

v
D

I n
a

a
r
 p

o
r
t
a

b
le

 d
e

v
ic

e

Bij U
nigarant w

ordt net als bij veel andere 
bedrijven hard nagedacht over de toekom

-
stige w

erkplek. Eddy legt uit: ‘Zoals gezegd 
zitten w

e nu in de overgang naar W
indow

s 
10 en verder zijn w

e actief m
et de AN

W
B 

om
 een nieuw

e w
erkplek en betere sam

en-
w

erking tussen m
edew

erker te creëren zo-
dat het nog m

akkelijker is om
 bijvoorbeeld 

docum
enten te delen. W

ij zien w
el dat VD

I 
zoals w

e dat nu hebben, de kom
ende jaren 

m
inder w

ordt. M
ensen gaan m

eer doen op 
hun portable devices zoals laptops of iPads, 
dus daar m

oeten w
e optim

aal op inspelen.’
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l
G

O
p het gebied van ThinC

lients zijn diverse m
ogelijkheden m

et 
betrekking tot verschillende m

erken. H
ieronder w

ordt het m
erk LG

 
Electronics uitgelicht. W

ie is LG
, w

at zijn hun goede kw
aliteiten en 

w
aarom

 zou je m
oeten kiezen voor een ThinC

lient van LG
? 

W
ie

 is
 L

G
:

LG
 Electronics is de m

arktleider op het gebied van elektronica. Als 
m

aker en ontw
ikkelaar van elektronica streeft LG

 Electronics er -
naar om

 als eerste in de m
arkt innovatieve producten te introduce-

ren. D
it gaat uiteraard gepaard m

et de een hoge m
ate van kw

aliteit 
op het gebied van vakm

anschap w
aar LG

 constant naar streeft.

W
a

t
 z

ijn
 d

e
 U

S
P

’s
: 

Producten zijn in eigen beheer ontw
ikkeld

LG
 m

aakt gebruik van eigen displays (IPS) en is niet afhankelijk 
van derde partijen. H

ierm
ee is kw

aliteit verzekerd
D

e laatste technologieën in apparatuur w
orden toegepast, om

-
dat LG

 ook technologisch m
arktleider is

W
a

a
r
 s

t
a

a
t
 h

e
t
 m

e
r
k

 v
o

o
r
:

D
e filosofie van LG

 draait om
 m

ensen, oprechtheid en vasthouden 
aan de fundam

enten. H
et draait om

 het begrijpen van onze consu -
m

enten/eindgebruikers en om
 hen optim

ale oplossingen en nieuw
e 

ervaringen te bieden. D
it doet LG

 door onophoudelijke innovatie, 
w

aardoor zij een beter leven leiden. LG
 spreekt veeleisende con-

sum
enten/eindgebruikers m

et sterke gevoelens aan. M
ensen die 

nieuw
e producten en ontw

ikkelingen w
illen blijven ontdekken en 

m
ensen die nieuw

e uitdagingen aangaan om
 m

eer te ervaren en 
beter te leven. LG

 heeft het m
erkbeeld geleidelijk en consequent 

ontw
ikkeld, door altijd te com

m
uniceren m

et 'Life's G
ood'. LG

 is ei-
gentijds en toch authentiek, door de fundam

entele filosofieën con-
stant te ontw

ikkelen aan de hand van de m
oderne m

arkt. 

W
a

a
r
o

m
 k

ie
z
e

n
 v

o
o

r
 e

e
n

 T
h

in
c

lie
n

t
 v

a
n

 L
G

:

LG
 ThinClients zijn bij uitstek geschikt voor zakelijke klanten. D

e 
regelgeving om

trent privacy w
ordt steeds belangrijker. Klant- en/

of patiëntgegevens m
oeten beter beveiligd w

orden. LG
 heeft reeds 

een geschiedenis m
et Zero Clients. ThinClients w

orden ingezet in 
zakelijke om

gevingen, zoals ziekenhuizen, overheidsinstanties en 
educatieve instellingen. LG

 heeft een aantal m
odellen ontw

ikkeld 
als de Thin Client Box en het Think Client All-in-O

ne concept. 

M
et een LG

 All-in-O
ne kan zelfs een tw

eede m
onitor aangestuurd 

w
orden, eventueel in dezelfde look &

 feel. N
aast de Thin Client Box 

en de 24” All-in-O
ne, levert LG

 ook een 38” U
ltraW

ide All-in-O
ne. 

O
p deze m

anier kunnen gebruikers genieten van het gem
ak en 

de veiligheid van Cloud Com
puting, gecom

bineerd m
et de hogere 

effi
ciëntie van het w

erken m
et een U

ltraW
ide. LG

 biedt u de keuze 
tussen non-O

S en W
indow

s 10-m
odellen voor optim

ale flexibiliteit.

K
e

n
m

e
r
k

e
n

 o
p

 e
e

n
 r

ij:

Thin Client Box, 24” All-in-O
ne &

 38” All-in-O
ne U

ltraW
ide

IPS-technologie 
24”AIO

 verkrijgbaar in w
it

O
ndersteuning voor VM

w
are/Citrix/RD

P/AW
S

Laag energie verbruik
M

ogelijkheid tot dual set-up m
et 2 identieke scherm

en.
H

oogte verstelbaar, D
raaibaar &

 Kantelbaar voor 24” 
AIO

-concept

FA
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 H
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E
V

E
N

T
 U

ITG
ELIC

H
T

O
p het circuit w

as in de ochtend volop ruim
te om

 nader ken-
nis te m

aken m
et ThinClient-fabrikanten. Er konden vragen 

gesteld w
orden, geluisterd w

orden naar presentaties en uiter-
aard ook om

 een m
edew

erker van ThinClientSpecialist aan de 
m

ouw
 te trekken om

 eens nader kennis te m
aken. U

iteraard 
onder het genot van een hapje en een drankje. 

a
n

d
r
e

n
a

lin
e

k
ic

k

N
a een inform

atieve ochtend w
as het tijd voor de liefhebber 

om
 naar buiten te gaan en plaats te nem

en in één van de snelle 
raceauto’s op het circuit. M

et een stevige helm
 m

ocht iedereen 
plaats nem

en naast de chauffeur om
 zelf die G

-krachten eens 
te voelen. Er w

erd hard geracet door de vele haarspeldboch-

ten, de auto’s m
aakten hoge toeren en de geur van verbrand 

rubber w
as hier en daar goed te ruiken. Bij de m

eesten zat de 
adrenalinekick er goed in. N

a deze ervaring w
as er ook nog de 

m
ogelijkheid zelf achter het stuur te kruipen en een slalom

-
parcours af te leggen. D

egene die het ’t beste deed, ging naar 
huis m

et een m
ooie beker. 

Z
e

lf
 o

o
k

 m
e

e
 d

o
e

n
?
 

Terugkijkend op de dag is ThinClientSpecialist ontzettend te-
vreden over het RaceExeperienceEvent. Er w

ordt dan ook m
et-

een w
eer vooruitgekeken naar 2020. W

il jij hier ook graag bij 
zijn en w

il je op de hoogte gehouden w
orden van de events? 

M
eld je dan aan via info@

thinclientspecialist.nl.
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n
Com

puting
O

p het gebied van ThinC
lients zijn 

diverse m
ogelijkheden m

et betrekking tot 
verschillende m

erken. H
ieronder w

ordt 
het m

erk N
C

om
puting uitgelicht. W

ie is 
N

C
om

puting, w
at zijn hun goede kw

aliteiten 
en w

aarom
 zou je m

oeten kiezen voor een 
ThinC

lient van N
C

om
puting? 

W
ie

 is
 N

c
o

m
p

u
t
in

g
:

Al 15 jaar streeft N
Com

puting naar het idee van betaalbare, hoog-
w

aardige desktopvirtualisatie-oplossingen. H
un innovatieve en 

bekroonde technologieën bedienen klanten groot en klein, in di-
verse m

arkten, m
et verschillende gebruikscasussen. Enkele voor-

beelden zijn een internetcafé op zonne-energie in Zam
bia tot een 

zeer veilige om
geving op het Am

erikaanse M
inisterie van D

efensie.

W
a

t
 z

ijn
 d

e
 U

S
P

’s
: 

N
Com

puting is gespecialiseerd in betaalbare, m
aar krachtige 

desktopvirtualisatie-technologieën door gebruik te m
aken van de 

beste basistechnologieën. O
p die m

anier biedt het m
erk een w

aar-
devolle en betrouw

bare bijdrage in de industrie, zodat er solide 
client-m

anagem
entoplossingen ontstaan voor enterprise-klasse.

W
a

a
r
 s

t
a

a
t
 h

e
t
 m

e
r
k

 v
o

o
r
:

N
Com

puting is één van de w
einige langlopende bedrijven die zich 

vol passie en focus toelegt op betaalbare en m
ilieuvriendelijke 

ThinClient hardw
are- en virtualisatieoplossingen. D

aarnaast zet 
N

Com
puting zich in op een m

anier die het vriendelijker m
aakt voor 

de om
geving, doorm

iddel van dunne ThinClients en het verm
inde-

ren van eW
aste, energieverbruik en CO

2-uitstoot.

W
a

a
r
o

m
 k

ie
z
e

n
 v

o
o

r
 e

e
n

 T
h

in
 c

lie
n

t
 v

a
n

 N
c

o
m

p
u

t
in

g
:

In tegenstelling tot de m
eeste ThinClients in de m

arkt zijn 
N

Com
puting-apparaten gebaseerd op de innovatieve en koste-

neffectieve ARM
-processors en industriestandaard-platform

s. D
it 

m
aakt het m

ogelijk om
 tegen een betaalbare prijs, m

aar w
el m

et 
hoogw

aardige m
anagem

entsoftw
are de beste te zijn voor Citrix- en 

M
icrosoft RD

P/RD
S-om

gevingen. 
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a
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lijke
 Lin

e
-u

p
 v

a
n
 Le

n
o
v
o

R
o
b
u
u
st

M
in

st u
itv

a
l

G
o
e
d
 u

it d
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N
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O
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A
N
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H
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D
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G
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G
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N
D
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LEIN
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E G
EM

EEN
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 ZIJN
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P
G

EG
A

A
N

 IN
 G

R
O

TER
E, 

S
O

M
S

 M
ET EEN

 N
IEU

W
E N

A
A

M
. EV

EN
 W

EN
N

EN
 VO

O
R

 M
ED

EW
ER

K
ER

S
 EN

 IN
W

O
N

ER
S

, M
A

A
R

 

VA
A

K
 O

O
K

 EV
EN

 A
A

N
PA

S
S

EN
 W

AT B
ETR

EFT D
E IT-O

M
G

EV
IN

G
. 

Een goed draaiende IC
T-om

geving is voor gem
eenten cruciaal 

voor de dienstverlening. W
aar vroeger nog veel opgeslagen w

erd 
in grote dossierkasten – inderdaad, op papier – gaat tegenw

oordig 
bijna alles digitaal. D

e focus ligt bij veel gem
eenten dan ook op een 

goede ICT-om
geving. D

e afgelopen jaren is daar bij veel gem
eenten 

al m
ee begonnen. D

ata m
oet m

akkelijker te beheren zijn plus na-
tuurlijk op een veilige m

anier in het kader van de privacyw
etgeving.

ThinClientSpecialist in Assen w
erkt regelm

atig m
et gem

eenten sa-
m

en om
 te zoeken naar oplossingen w

aarbij er nog effi
ciënter ge-

w
erkt kan w

orden. M
arc Terveer, directeur van ThinClientSpecialist 

geeft een voorbeeld: ‘W
e zagen bijvoorbeeld bij een gem

eente die 
onlangs opnieuw

 is ingedeeld, dat er sprake w
as van een nieuw

e 
w

erkom
geving. Alle inform

atie en data is sam
engevoegd en dat 

zorgde voor een lastig te beheren om
geving.’ Sam

en m
et de klant 

is er gekeken naar het bestaande systeem
 en w

aarin de knelpun -
ten zaten. 

W
in

d
o

w
s
 7

D
e knelpunten kunnen op verschillende gebieden zitten. Een ge-

m
eente heeft nam

elijk nogal vaak m
et verschillende system

en te 
m

aken. Vaak uitgebreid en vaak ook erg privé. Erg belangrijk dat 
het dus ergens w

ordt opgeslagen w
aar het veilig staat en w

aar het 
ook gem

akkelijk te beheren valt. 

Een ander knelpunt ziet ThinClientSpecialist in het besturings-
systeem

. Veel ThinClients bij gem
eenten zijn enkele jaren gele-

den aangeschaft m
et W

indow
s 7. Een oudere versie, aangezien 

W
indow

s binnenkort stopt m
et de support. D

at betekent dat er 
geen updates m

eer zullen kom
en én daardoor de beveiliging ook 

niet langer ondersteund w
ordt. 

T
ip

s
 e

n
 t

r
u

c
s

W
at de knelpunten ook zijn, als een gem

eente of bedrijf een onaf-
hankelijke partij inschakelt om

 sam
en m

et hen naar de IT-om
geving 

te kijken, w
ordt alles duidelijk in kaart gebracht. D

e situatie zoals 
hij nu is, m

aar ook de w
ensen en verw

achtingen van de toekom
st. 

O
p die m

anier kan er uiteindelijk een beslissing gem
aakt w

orden 
voor het type ThinClient en w

elke beheer- en m
anagem

enttools. 

G
een beslissing die over één nacht ijs genom

en m
oet w

orden. M
en 

m
om

pelt w
eleens gefrustreerd dat er geen dag voorbij gaat zonder 

dat er w
eer een grote technologische verandering heeft plaatsge-

vonden. Begrijpelijk, de technologie staat inderdaad niet stil. O
ok 

binnen de ThinClient-m
arkt niet. N

ieuw
e softw

are, nieuw
e hard -

w
are en tal van m

ogelijkheden: w
erken m

et een geïntegreerde 
ThinClient in een laptop tot een U

SB-ThinClient. H
et is nu al m

o-
gelijk en dat w

ordt alleen m
aar m

eer. ThinClientSpecialist kijkt 
daarom

 per situatie naar w
at er gew

enst is.  
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r
a

t
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d
e

s
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:

O
pgericht in 2010 is Stratodesk snel uitgegroeid tot m

eer dan vier-
duizend klanten over de hele w

ereld. Stratodesk herdefinieert end-
point com

puting door een enkele eindpuntoplossing voor VD
I-, 

D
aaS- en IoT-m

arkten te leveren. En dat gaat verder dan de traditi-
onele ontw

ikkeling. D
e N

oTouch D
esktop is een volgende generatie 

hardw
are-agnostische oplossing w

aarm
ee bedrijven hun eindpun-

ten op rendabele w
ijze kunnen beheren. 

W
a

t
 z

ijn
 d

e
 U

S
P

’s
:

N
oTouch bespaart onkosten, om

dat dure ThinClients of nieuw
 

gekochte apparaten niet m
eer nodig zijn. M

et N
oTouch O

S be -
spaar je op licenties en het N

oTouch Center bespaart je tijd en 
geld door belem

m
eringen voor installatie en beheer te verw

ij -
deren.
O

ndersteunt een breed scala aan VD
I-om

gevingen. D
e N

oTouch 
D

esktop biedt volledige toegang tot door de cloud gehoste 
desktops en VD

I-infrastructuren, w
aaronder Citrix, VM

w
are, 

N
utanix, O

racle, M
icrosoft en m

eer.
N

oTouch is beveiligd. D
e softw

are is gebaseerd op Linux en is 
daarm

ee nagenoeg ongevoelig voor veelvoorkom
ende m

al-
w

areaanvallen en beveiligingsrisico’s voor pc’s, laptops en 
ThinClients. H

et verdedigt ook tegen toepassingen van derden, 
w

aardoor het zeer onw
aarschijnlijk is dat er een inbreuk op de 

beveiliging plaatsvindt.

W
a

a
r
 s

t
a

a
t
 h

e
t
 m

e
r
k

 v
o

o
r
:

M
et de N

oTouch D
esktop, dat bestaat uit zow

el N
oTouch O

S 
als N

oTouch Center, kun je bijna elke pc, ThinClient, laptop of 
Raspberry Pi-apparaat transform

eren in een veilig en centraal be-
heerd Thin-eindpunt. Je kunt het N

oTouch O
S ook direct op dui-

zenden apparaten im
plem

enteren en vanuit één brow
ser beheren. 

D
eze oplossing w

erkt naadloos op x86- en ARM
-gebaseerde hard-

w
areproducten (inclusief Raspberry Pi) om

 een   uniform
 platform

 
voor alle eindpunten te bieden. H

et verhoogt ook de beveiliging 
van endpoints, vereenvoudigt de gebruikerservaring en stelt klan-
ten in staat om

 de voordelen van bestaande desktophardw
are 

(laptops, ThinClients, pc's en ARM
-apparaten) te m

axim
aliseren 

via PC Repurposing.

N
oTouch O

S draait op 99%
 van alle x86 desktop hardw

are, inclusief 
Intel (desktop en Atom

), AM
D

 en VIA CPU
's. N

oTouch O
S is het of-

ficiële besturingssysteem
 van de Citrix W

orkspace H
ub. N

oTouch 
O

S voorkom
t vergrendeling van hardw

are en houdt u vrij om
 de 

m
eest uiteenlopende apparaten te integreren.

O
p het gebied van 

ThinC
lients zijn 

diverse m
ogelijkheden 

m
et betrekking tot 

verschillende m
erken. 

H
ieronder w

ordt het m
erk 

S
tratodesk uitgelicht. W

ie 
is S

tratodesk, w
at zijn 

hun goede kw
aliteiten en 

w
aarom

 zou je m
oeten 

kiezen voor een ThinC
lient 

van S
tratodesk? 

stratodesk
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